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Intelligentes Anzeigenmanagement
durch den Einsatz von



Branche Kerngeschäft Standort Mitarbeiter Produkte

crossmediale
Werbevermarktung

MünchenFachverlag 80

Der Verlag Werben & Verkaufen, gegründet 1961, 
hat sich zum führenden Medienhaus für Fachinfor-
mationen in Marketing, Medien und Kommunikation 
entwickelt. Mit seinen drei Marken W&V, Kontakter 
und LEAD ist er für Entscheider werbetreibender 
Unternehmen unverzichtbar geworden. Neben seinen 
Magazinen hat sich das Medienhaus durch seine 
Veranstaltungen, Seminare und dem crossmedialen 
Karrierenetzwerk in der Branche etabliert.

Christian Meitinger
Geschäftsführer

Verlag W&V

„Mit MediaVelox werden uns verfügbare Werbe-
plätze in Echtzeit angezeigt, wodurch wir Angebote 
schneller versenden können und der Abstimmungs-
aufwand deutlich reduziert werden konnte.“
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Der Weg von W&V 

Herausforderungen im gemeinsamen Anzeigenmanagement
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Der erste Schritt im Projekt war eine Überführung 
aller Mediastammdaten wie Platzierungen, Anzei-
genformat und Ausgaben in das Datenmodell von 
MediaVelox. So wurde aus Datensicht die Basis für 
das Anzeigenmanagement auf einer Plattform ge-
schaffen und die Anzeigenprodukte wurden verein-
heitlicht. Auch komplexe Abhängigkeiten zwischen 
einzelnen Werbeprodukten im Digitalbereich galt 
es umzusetzen und zu hinterlegen. Dazu wurde die 
MediaVelox-Funktion zur automatischen Berücksich-
tigung von Sperrvermerken genutzt. Damit können 
Beziehungen zwischen einzelnen Werbeplätzen mo-
delliert werden: Soll zum Beispiel ein Bundle-Produkt 
angeboten werden, welches sowohl Werbeplätze auf 
einer mobilen Website und auf der Desktop-Varian-
te beinhaltet, sorgt die Funktion dafür, dass beide 
Werbeplätze – mobile und am Desktop – beim Ver-
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Crossmediale AdSales Prozesse 
aus einer Hand
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kauf automatisch gebucht werden. Gleichzeitig wird 
so sichergestellt, dass im laufenden Betrieb keine 
Überbuchungen einzelner Werbeplätze möglich sind 
und im Vertrieb jederzeit der aktuelle Buchungsstand 
verfügbar ist. Während der gesamten Phase, war das 
Dispositionsteam von W&V eng in das Projekt ein-
gebunden, sodass die Fachbereiche bereits während 
des Projekts mit Funktionen und Strukturen von 
MediaVelox vertraut gemacht wurden. 
Parallel wurde ein Vorgehen entwickelt, um den 
Übergang vom laufenden Betrieb zum Verkauf mit 
MediaVelox möglichst reibungslos zu gestalten. Auch 
in der Endphase war die intensive Zusammenarbeit 
und Vor-Ort-Betreuung förderlich für einen optimalen 
Übergang während des GoLives. 
Entscheidender Erfolgsfaktor für die schnelle und 
unproblematische Einführung von MediaVelox war 
das Engagement des CRM-Teams von W&V und 
die gute Zusammenarbeit mit dem Projektteam von 
factory42. W&V leistete hier für die Einführung des 
neuen Systems sehr viel Vorarbeit, um die manuellen 
Schritte im Vertrieb auf ein Minimum zu reduzieren. In 
der Implementierungsphase von MediaVelox ist, dank 
dieser Unterstützung, der Aufwand geringer ausge-
fallen und der Prozess deutlich beschleunigt worden.



Wer wir sind

Wir stehen für CRM & Digitales Marketing.

factory42 ist ein international tätiger Spezialist für CRM (Customer Relationship Management) und 
Digitales Marketing.

factory42 hilft Unternehmen durch Beratung, Einführung und Betrieb von Cloud Technologien basierend 
auf Salesforce alle kundenorientierten Prozesse in Marketing, Vertrieb und Service zu optimieren und ihre 
Geschäftsziele schneller zu erreichen.

Als Salesforce Partner entwickeln wir seit 2007 Cloud Lösungen auf Basis der Salesforce Plattform und 
realisieren Projekte für den Mittelstand und internationale Marken. Dazu haben wir eine pragmatische 
Methodik entwickelt, die die Geschäftsziele unserer Kunden im Fokus hat.

Wir unterstützen Sie bei der digitalen Transformation Ihres Unternehmens.

Sie möchten mehr zum Thema erfahren? Kontaktieren Sie uns gerne !

• Überzeugter Salesforce-Anwender seit 2000 und 
Salesforce B2B Spezialist

• Strategische Beratung von Key-Accounts, 
spezialisiert auf die Medienbranche

• 15 Jahre Vertriebsprofi, Experte in 
Vertriebsprozessen

• Fachhochschule Hannover – Informationstechnik; 
General Management Programm der St. Gallener 
Business School in der Schweiz; London Business 
School in UK; sowie Boston und USA

Michael
Frohn
Gründer & Geschäftsführer
mfrohn @ factory42.com
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